- El comercio minorista es uno
de los pocos sectores que ha

creado empleo en el ultimo afo.

- De las ofertas de empleo pu-
blicadas en prensa, un alto por-
centaje corresponden al sector
de la actividad comercial, y a
pesar de la dura crisis, es el area
mas demandada y de mayor
desarrollo en estos iltimos
anos. Por ello, no es de extra-
nar que la importancia de los
profesionales de las ventas esté
en franco ascenso, porque es la
actividad comercial la que mue-
ve los engranajes de las empre-

sas.

- Uno de cada cuatro autonomos
trabaja en este sector y junto
con la reparacion de vehiculos,
representan el 26 % de los auté-
nomos dados de alta en la Segu-

ridad Social. Esto convierte es-

tas actividades en las de mayor

numero de autonomos de nues-

tro pais.

iDonde voy a hacer mis
practicas?

Todos los alumnos tendran que realizar la Forma-
cion en Centros de Trabajo (FCT) para aplicar y com-
pletar la competencias profesionales adquiridas en
el instituto.

Estos son algunos de nuestros establecimientos co-
laboradores:
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Y ademas: Viajes Abaran
Tours, Libreria Jardin, Herbo-
risteria Sabid, Calzados La
Paz, Ronaldo Jeans, Ferrete-
ria Alonso S.L, Lenceria Gir-
bau y muchos mas ...
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¢Por qué elegir
este ciclo
formativo?

La evolucion que esta sufriendo el co-
mercio en Espana con la implantacion
de grandes empresas de distribucion
(Alcampo, Carrefour, Fnac, lkea ...) y
con la creacién de grandes cadenas de
franquicias (Charanga, Natural House,
Alain Afflelou ...) esta provocando por
una parte una concentracién del co-
mercio en grandes centros comerciales
y por otra una modernizacién y espe-
cializaciéon del pequeiio comercio mi-
norista.

Esto nos lleva a que se necesiten profe-
sionales con formacién suficiente en:
Habilidades de comunicacion, Técnicas
de venta, merchandising comercial,
gestion economico-financiera y admi-
nistrativa y nuevas tecnologias de ven-
ta y comunicacion a través de internet.

Uno de esos profesionales puedes ser
tu.

Competencia profesional.

Con este titulo obtendras la formacién necesaria para
comercializar y distribuir todo tipo de productos y/o
servicios, asi como para
dirigir y crear tu propio
establecimiento  comer-
cial, incorporando la ac-
tualizacién necesaria en la
nuevas tecnologias aplica-
das a la gestion comercial.

¢Qué modulos vas a cursar?

Primer curso

Marketing en la actividad comercial
Gestion de compras
Procesos de venta

Aplicaciones informaticas para el comercio.

Dinamizacion del punto de venta
Inglés
Formacion y Orientacion Laboral.

Segundo curso

Gestién de un pequeiio comercio

Técnicas de almacén

Venta técnica

Servicios de atenciéon comercial

Comercio electronico

Inglés técnico para actividades comerciales

Formacion en centros de trabajo.

¢En qué puedo trabajar
cuando supere el ciclo
formativo?

Los principales puestos de trabajo que
podra desarrollar un técnico en Activi-
dades Comerciales seran:

. Gerente de pequeio comercio.

. Encargado de tienda/seccién

. Dependiente en general.

. Vendedor técnico.

. Representante comercial

. Empleado/jefe de caja.

. Técnico en gestion de stocks y
almacén.

. Empleado /jefe de almacén.

. Empleado de agencias comercia-
les

. Técnico en agencias comerciales.

. Técnico de merchandising




