
- El comercio minorista es uno 

de los pocos sectores que ha 

creado empleo en el último año. 

- De las ofertas de empleo pu-

blicadas en prensa, un alto por-

centaje corresponden al sector 

de la actividad comercial, y a 

pesar de la dura crisis, es el área 

más demandada y de mayor 

desarrollo en estos últimos 

años. Por ello, no es de extra-

ñar  que la importancia de los 

profesionales de las ventas esté 

en franco ascenso, porque es la 

actividad comercial la que mue-

ve los engranajes de las empre-

sas.  

- Uno de cada cuatro autónomos 

trabaja en este sector y junto 

con la reparación de vehículos, 

representan el 26 % de los autó-

nomos dados de alta en la Segu-

ridad Social. Esto convierte es-

tas actividades en las de mayor 

número de autónomos de nues-

tro país. 
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¿ D ó n d e  v o y  a  h a c e r  m i s   

p r á c t i c a s ?  

 
Todos los alumnos tendrán que realizar la Forma-

ción en Centros de Trabajo (FCT) para aplicar y com-

pletar la competencias profesionales adquiridas en 

el instituto.  

Estos son algunos de nuestros establecimientos co-

laboradores:  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Y además: Viajes Abarán 

Tours, Librería Jardín, Herbo-

ristería Sabid, Calzados La 

Paz,  Ronaldo Jeans, Ferrete-

ria Alonso S.L, Lencería Gir-

bau y muchos más ... 
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C o m p e t e n c i a  p r o f e s i o n a l .  
 
Con este título obtendrás la formación necesaria para 

comercializar y distribuir todo tipo de productos y/o 

servicios, así como para 

dirigir y crear tu propio 

establecimiento comer-

cial, incorporando la ac-

tualización necesaria en la 

nuevas tecnologías aplica-

das a la gestión comercial. 

 

¿ Q u é  m ó d u l o s  v a s  a  c u r s a r ?  

 

P r i m e r  c u r s o  

  Marketing en la actividad comercial 

  Gestión de compras 

  Procesos de venta 

  Aplicaciones informáticas para el comercio. 

  Dinamización del punto de venta 

  Inglés 

  Formación y Orientación Laboral. 

 

S e g u n d o  c u r s o  

 

 Gestión de un pequeño comercio 

 Técnicas de almacén 

 Venta técnica 

 Servicios de atención comercial 

 Comercio electrónico 

 Inglés técnico para actividades comerciales 

 Formación en centros de trabajo. 

 

 

¿ E n  q u é  p u e d o  t r a b a j a r  
c u a n d o  s u p e r e  e l  c i c l o  
f o r m a t i v o ?  

 
Los principales puestos de trabajo que 

podrá desarrollar un técnico en Activi-

dades Comerciales serán: 

 Gerente de pequeño comercio. 

 Encargado de tienda/sección 

 Dependiente en general. 

 Vendedor técnico. 

 Representante comercial 

 Empleado/jefe de caja. 

 Técnico en gestión de stocks y 

almacén. 

 Empleado /jefe de almacén. 

 Empleado de agencias comercia-

les 

 Técnico en agencias comerciales. 

 Técnico de merchandising 

¿Por qué elegir 
este ciclo 
formativo? 

La evolución que está sufriendo el co-

mercio en España con la implantación 

de grandes empresas de distribución 

(Alcampo, Carrefour, Fnac, Ikea …)  y 

con la creación de grandes cadenas de 

franquicias (Charanga,  Natural House, 

Alain Afflelou …) está provocando por 

una parte una concentración del co-

mercio en grandes centros comerciales 

y por otra una modernización y espe-

cialización del pequeño comercio mi-

norista. 

Esto nos lleva a que se necesiten profe-

sionales con formación suficiente en: 

Habilidades de comunicación, Técnicas 

de venta, merchandising comercial, 

gestión económico-financiera y admi-

nistrativa y nuevas tecnologías de ven-

ta y comunicación a través de internet. 

Uno de esos profesionales puedes ser 

tu. 


